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MÔ TẢ CÔNG VIỆC THỰC TẬP SINH KINH DOANH
	Bộ phận
	Kinh doanh 

	Chức danh
	Thực tập sinh kinh doanh 

	Mã công việc
	TTS KD

	Cán bộ quản lý trực tiếp
	Trưởng phòng Kinh doanh


I. MÔ TẢ CÔNG VIỆC

  - Tìm kiếm và tiếp cận các đơn vị kinh doanh (khách hàng doanh nghiệp, khách hàng cá nhân) trên thị trường

  - Chủ động liên lạc hoặc tiếp nhận liên lạc với khách hàng

  - Khai thác hiệu quả nguồn dữ liệu khách hàng sẵn có

  - Tư vấn cho khách hàng về lợi ích và tính năng của sản phẩm

  - Kiểm tra, hướng dẫn khách hàng, giải đáp thắc mắc của khách hàng về sản phẩm

  - Làm việc bằng điện thoại và tại văn phòng công ty

  - Một số công việc khác

  - Thời gian làm việc:

o Ca sáng: 8h00 – 12h.

o Ca chiều: 13h15 – 17h15

o Từ thứ 2 đến thứ 6, ngày thứ 7 chỉ làm việc buổi sáng (Cần thông báo trước cho phía nhân sự nếu có lịch học tại trường).

II. YÊU CẦU ỨNG VIÊN

  - Ứng viên năm 3, năm 4, hoặc đã tốt nghiệp các trường ĐH, CĐ, TC nghề chuyên ngành Kinh tế, Quản trị, TMĐT, CNTT,…

  - Đảm bảo thời gian làm việc tối thiểu 80% (Tương đương 4 ngày làm việc)

  - Có xe máy là một lợi thế

  - Có Laptop cá nhân

  - Có trách nhiệm trong công việc, tinh thần kỷ luật cao

  - Yêu thích kinh doanh, bán hàng

  - Thái độ năng động, tích cực, mong muốn học hỏi

  - Biết sử dụng ứng dụng vi tính văn phòng (Word, Excel,…).

III. QUYỀN LỢI ĐƯỢC HƯỞNG

  - Được hỗ trợ thực hiện hoàn thành báo cáo/đề tài tốt nghiệp

  - Được hỗ trợ bởi nhân viên kinh doanh có kinh nghiệm trong việc tìm kiếm, trao đổi, đàm phán với khách hàng

  - Được tham gia các khóa đào tạo về lĩnh vực thương mại điện tử, kỹ năng Sale, kỹ năng đàm phán hiệu quả,…

  - Hỗ trợ điện thoại

  - Hỗ trợ chi phí gởi xe, Name card

  - Hoa hồng 15% trên doanh số bán.

  - Môi trường năng động, độ tuổi trung bình 9x

  - Cơ hội trở thành nhân viên chính thức sau 2 – 3 tháng thực tập.
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